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ABSTRAKT

Tato diplomova prace se zabyva zalozenim stavebni firmy s nazvem STA s.r.o.
s cilem vyhotoveni studie proveditelnosti a vyhodnoceni realizovatelnosti
tohoto projektu. Prace je rozdélena na dvé casti, na teoreticka vychodiska a
jejich prakticke vyuziti. Studie proveditelnosti shromazduje vSechny vstupy a
vystupy projektu a na zakladé nich posuzuje proveditelnost a efektivnost
projektu. Vyuziva analyzy vnitfniho a vnéjsSiho prostredi pro zhodnocenti toho,
zda bude nové vznikajici firma konkurenceschopna na trhu s vystavbou a
prodejem rodinnych a radovych domi. Posuzuje management a lidské zdroje,
technické a technologické reSeni projektu a také Cinnosti a aktivity, které jsou
nezbytné k zalozeni tohoto podnikani. Na zakladé financni a ekonomické
analyzy je vyhodnocena jeji udrzitelnost, vynosnost a smysluplnost.

ABSTRACT

This diploma thesis deals with the foundation of a building company named
STA s.r.o. with the aim of producing a feasibility study and evaluation of the
feasibility study of this project. The thesis is divided into two parts, the
theoretical basis and their practical use. The feasibility study collects all
inputs and outputs of the project and based of it assesses the effectiveness
and feasibility of the project. It uses analyzes of the internal and external
environment for assessment whether a newly emerging company will be
competitive on the market with the construction and sale of family and
terraced houses. The study assesses the management and human resources,
the technical and technological solution of the project and also the activities
necessary to set up this business. Based on financial and economic analysis
are evaluated its sustainability, profitability and relevance.
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STUDIE PROVEDITELNOSTI

Studie proveditelnosti se vyhotovuje v predinvesticni fazi projektu. Slouzi
k vyhodnoceni proveditelnosti, efektivnosti a udrzitelnosti projektu.
Obsahuje identifikaci projektu, umisténi a sidlo, popis aktivit projektu,
analyzu trhu a koncepci marketingu, management a lidské zdroje,
technické a technologické reSeni,
harmonogram realizace projektu,
financni a ekonomickou analyzu a
shrnuti projektu. Na jejim zakladé
se podnikatel rozhoduje, zda bude
projekt realizovat Slouzi také jako
nastroj pro rozhodnuti investora
o jeho podpore projektu.
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PODNIKATELSKY ZAMER

Zamérem firmy bude vystavba a prodej rodinnych ve Stredocekém kraji se
zameérenim na okres BeneSov. Domy budou jednopatrové nebo
dvoupatrové o rozloze 100 - 120 m? v hodnoté 4 - 5 miliont K¢ Soucasti
prodeje bude prilehly pozemek o rozloze 750 - 1 000 m?® Zaméfenim
firmy je prodej hotového domu, do kterého se lze ihned po jeho koupi
nastéhovat bez nutnosti koupé pozemku a zajiSténi stavebniho povoleni
ze strany zakaznika.
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VYHODNOCENI PROJEKTU

Z analyzy trhu vyplyva, Ze potencialnich zakaznik, kteri shani bydleni v
rodinnych domech, v prubéhu let roste. Konkurence firmy se budto
zameruje na jiny typ zakazek, ma jiné zameéreni nebo cili na odliSné
zakazniky. Po vypracovani ekonomické a financCni analyzy - zhodnoceni
fixnich, variabilnich, mzdovych a pocatecnich nakladi a predpokladanych
trzeb z prodeje domu vychazi hospodarsky vysledek v zisku ve vSech
vyhotovenych variantach - optimistické, realistické i pesimistické.

Studie predstavuje dva plany cashflow. Jeden pocita s jednou skupinou
pracovnikui, kteri postavi tfi domy za rok a druhy pldan se dvéma
skupinami zameéstnancu, kterd postavi celkem Sest domu za rok, ve
kterém se zvysuji variabilni a mzdové naklady, ale i predpokladané trzby.
Po porovnani obou plant vychazi ten s vice zameéstnanci, vysSimi naklady
i vySSimi trzbami ziskovéjsi. V obou pripadech je projekt realizovatelny,
vynosny a zivotaschopny.



