Abstrakt

Bakalarska prace se zabyva zpracovanim strucného
podnikatelského planu na 3 roky pro zalozeni svatebni
agentury, ktera bude puUsobit ve StfedoCeském kraji a
zpracovani rozpocCtu pfi zafizeni svatby po vlastni ose &i pres
svatebni agenturu. Prace obsahuje teoreticka vychodiska,
ktera jsou podkladem pro praktickou cast. Dale je
zpracovana financni Cast, jejimz cilem je dospét k zavéru,
zda agenturu zalozit.

Abstract

The bachelor thesis deals with the elaboration of a
business plan for 3 years for the establishment of a
wedding agency that will work in the Central Bohemian
Region and the budgeting of the wedding facilities on their
own or through the wedding agency. The thesis contains
the theoretical starting points, which are the basis for the
practical part. Furthermore, a financial section is being
prepared to arrive at the conclusion that it was established
by the Agency.

Metody

Pri tvorbe bakalarské prace jsem postupovala takto:
Prostudovala jsem odbornou literaturu k zalozeni podniku
sluzeb a k vytvoreni podnikatelského planu. Vytvorila jsem
si fiktivni podnik, kterému jsem zvolila nazev, sidlo, a dalSi
nalezitosti. Definovala jsem si predmet podnikani, cile a
strategie podniku Rozsirila jsem si obzory k analyzam
(zakaznika, konkurence, dodavatelu, SWOT a STEP) a
nasledne jsem je provedla v mém business planu. Vytvorila
jsem financ¢ni plan na 3 roky, kde jsem zjiStovala pocatecni
naklady pro mé podnikani a zjistovala jsem, zda se podnik
bude nachazet v zisku Ci ztrate, vyuzila jsem provazanosti
vykazUl: rozvahy, vykazu ziskl a ztrat a cashflow. Pfi
vytvareni rozpoCtl svatebnich variant jsem vyuzila svych
poznatkll ze svatebni agentury, kde pracuji na CasteCny
uvazek, také jsem oslovila dodavatele ohledne cen pro
agenturu Ci cen pro beézného klienta a nasledné jsem
vytvofila porovnani rozpodctl, abych zjistila, ktera varianta je
pro potencialni klienty vyhodnéjsi.
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Polozka/obdobi
Trzby za sluzby (10000 Ké/za svatbu)
Trzby z agenturnich popl. (10 000 K¢ za
svatbu)

Trzby z koordinaci (odména pro meé)
Trzby celkem

Naklady na telefon a internet

Zalohy na spotrebu energii

Odpis automobilu

Nakup vybaveni agentury

Nakup tiskarny

Nakup telefonu

Nakup notebooku

Nakup webovych stranek a domény
Naklady na svatebni veletrh

Naklady na drobnou propagaci
Zdravotni pojisténi zalohy (na rok)
Socialni pojisténi zalohy (na rok)
Odmeéna pro vypomoc

Naklady na PHM

Udrzba automobilu

Povinné ruceni

Dalni€éni znamka

Ostatni drobné naklady - na vedeni BU, aj.

Naklady celkem

Hospodarsky vysledek pred zdanénim
Dan z pfijmu (15%)

Cisty zisk po zdanéni

Vykazy

100 000

100 000
100 000
300 000
7 200
65 000
20 000
12 000
4 000
5000
10 000
30 000
10 000
5000
24 288
10 512
0

30 720
3 000

2 000
1500

5000
245 220
54 780
8 217
46 563

Vykaz zisku a ztrat

Vykaz zisku a ztrat (v KE) - 31.12.2018-31.12.2020

120 000

120 000
120 000
360 000
7 200
65 000
20 000

© O O O O

10 000
7 000
24 288
10 512
0

38 400
3 000
2 000
1 500

5000
193 900
166 100

24 915
141 185

31.12.2018 31.12.2019 31.12.2020

150 000

150 000
150 000
450 000
7 200
65 000
20 000

o O O O o

10 000
7 000
24 288
10 512
45 000
46 080
3 000
2 000
1500

5000
246 580
203 420

30 513
172 907

Zalozeni podniku sluzeb
Establishment of a Service Company

Ceské vysoké uéeni technické
Masarykuv ustav vyssich studii

Polozka/Obdobi
Dlouhodoba aktiva
Automobil
Obézna aktiva
Penézni prostredky
Aktiva celkem

Polozka/Obdobi
Vlastni kapital

Zakladni kapital
Zisk/Ztrata BO

Zisk/ztrata kumulovany
Pasiva celkem

Polozka/obdobi
Pocatecni stav PP
Prijmy za sluzby (10000
Ké/svatba)

Prijmy z agenturnich poplatkt
Prijmy z koordinaci

Prijmy celkem

Vydaje na telefon a internet
Zalohy na spotiebu energii
Nakup automobilu

Nakup vybaveni agentury
Nakup tiskarny

Nakup telefonu

Nakup notebooku

Nakup webovych stranek a
domény

Vydaje na svatebni veletrh
Vydaje na drobnou propagaci
Zdravotni pojisténi zalohy (na
rok)

Socialni pojisténi zalohy (na
rok)

Odmeéna pro vypomoc
Vydaje PHM

Udrzba automobilu

Povinné ruceni

Dalniéni znamka

Ostatni drobné nakl. - vedeni
BU, aj.

Dan z prijmu

Vydaje celkem

Koneény stav PP
Prirustek/ubytek penéz
Vyplata odmény

Koneény stav PP po vyplaté
odmény

Vysledky prace
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100 000
100 000
100 000

100 000

Rozvaha

1.1.2018 31.12.2018
60 000
60 000
86 563
86 563
146 563

0
0

0

1.1.2018
100 000

0
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o O O

O O O o o o o

o O O

46 563

146 563

Aktiva

Pasiva

31.12.201

46 563

146 563

Rozvaha (v K¢) 1.1.2018-31.12.2020

1.1.2019 31.12.2019
60 000
60 000
86 563
86 563
146 563

Vykaz cashflow

8 1.1.2019

100 000

100 000
100 000
300 000
7 200
65 000
80 000
12 000
4 000
5000
10 000

30 000
10 000
5000

24 288

10512
0

30 720
3 000
2000
1500

5000
8217
313 437
86 563
-13 437
0

86 563

86 563
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40 000
40 000
247 748
247 748
287 748

1.1.2018 31.12.2018 1.1.2019 31.12.2019
100 000 146 563 146 563 287 748
100 000 100 000 100 000 100 000

141 185

46 563
287 748

Vykaz cashflow (v K¢) - 1.1.2018-31.12.2020

31.12.201

1.1.2020
241 185
100 000

1.1.2020 31.12.2020
40 000
40 000
201 185
201 185
241 185

141 185
241 185

9 1.1.2020

120 000

120 000
120 000
360 000
7 200
65 000
0

O O O o

0
10 000
7 000

24 288

10512
0

38 400
3 000
2000
1500

5000
24 915
198 815
247 748
161 185
46 563

201 185

201 185

0
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31.12.2020

20 000
20 000
294 092
294 092
314 092

314 092
100 000
172 907

100 000
314 092

31.12.202
0

150 000

150 000
150 000
450 000
7 200
65 000
0

O O O o

0
10 000
7 000

24 288

10512
45 000
46 080
3 000
2000
1500

5000
30 513
257 093
394 092
192 907
100000

294 092

1/ Svatebni agentura, které jsem zpracovavala business plan by se méla nachazet v zisku jiz prvni rok. Pfedpokladala jsem zisk az po druhém roce podnikani

2/ Firma by se méla ve zkoumaném obdobi 3. let nachazet v zisku, a to konkrétnée: v 1. roce 46 563 KC, v 2. roce 141 186 K¢, ve 3. roce 172 907 KcC

3/ Fiktivni podnik agentury se vyplati dle finan€niho planu zalozit, predpokladam, Ze podnik bude i v nasleduijicich letech prosperovat

4/ Pokud bude mit podnik propagaci pomoci svatebnich veletrhl, webovych stranek a socialnich siti, tak bude podnik konkurenceschopny

5/ Vyplati se rozjet podnik v této oblasti zaloZzeny 1 osobou, v dalSich letech vyuzit pomoc dalSi osoby, ale jen na zivhostenské opravnéni, protoze pokud bych mela
smluvné sjednaného zaméstnance, tak bych musela vynalozit financni prostfredky na mzdu, socialni a zdravotni pojiSténi, aj. V této oblasti shledavam vyhodné&jsSi

spolupraci na bazi fakturace sluzeb zivnostenskym opravnéni

6/ V dalSich letech podnikani by bylo vhodné rozsifit innost podnikani o pofadani spolecenskych akci, firemnich vecirkl, teambuildingl, protoZe poradani svateb je

prevazne sezonni zalezitosti.

Autor prace: Markéta Dubska
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