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Abstrakt

Tato prace se zabyva nastroji Business intelligence, konkrétné analyzuje feSeni pro predikci
poptavky pomoci IBM® SPSS® Modeler od spolecnosti IBM, spol. s.r.o., ve kterém je z dat S
reprezentaCniho podniku minulych obdobi navrhnut model bu-douci poptavky.

Graf porovnani vysledkt predikci a skutecnosti
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Model je nasledné porovnan se soucasnym zpiisobem predpovédi poptavky a skuteCnym prodejem
v dané spole¢nosti. Na zaklad€ porovnani je navrhnuto fe-Seni pro zvysSeni efektivnosti teto
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Cilem této bakalaiské prace je navrhnout prediktivni model poptavky pomoci nastroji Business

: ) v Grafické porovnani zpiisobu predikce
Intelligence pro spolecnost Technology Solutions CR (diive Avnet, s. r. 0.).

Pro modelovani je vyuzit nastroj SPSS® Modeler spole¢nosti IBM, spol. s. r. 0, ktera je nejvetSim Na zakladé tohoto porovnani byly odhaleny velmi vyrazné rozdily a odchylky mezi
poskytovatelem feSeni a sluzeb informacnich technologii na svété s dlouhou tradici inovaci (IBM, predikovanymi hodnotami, a proto jsem vypracovala novy model, ktery na rozdil od ptivodniho
2017). Cilem aplikace Business Intelligence v dan¢ spole¢nosti je zlepSeni rozhodovani pomoci modelu predpovida poptavku Ctvrtletné.

tvorby prediktivnich modeli budouci poptavky.

Obdobi Pocet licenci (ks) Vyvoj prodeje po Etvrtleti
1. &vrtleti 2014 92 585 350000
2. &rtleti 2014 295 553 300000
, v - , o , 3. &rtleti 2014 107 581 .
Navrh reseni a doporuceni k T
1. &vrtleti 2015 89 839
- - 2. &tvrtleti 2015 50 370
mp lementaci 3 tturtlet 2015 | e
4. &vrtleti 2015 226 017 50000
1. &vrtleti 2016 91203 |
V nastroji IBM SPSS® Modeler jsem na zéklad¢ dat z prodeje softwarovych licenci spole¢nosti aritmeticky prameér 126 597 | demer pcomer ded dtwied Lotwied 2fuwled Sfwed dfwed 1ivied
Technology Solutions CR vytvotila model predikce poptavky. Vysledné hodnoty jsem nasledng smérodatna odchylka 81 125 i it |
porovnala se sou¢asnym zptisobem predpovédi poptavky spoleénosti Technology Solutions CR a - o ¢
skute¢nym mnozstvim prodanych vyrobka za dané obdobi. Na zaklad¢ téchto porovnani jsem dale Navrh reseni - tabulka Navrh reseni - gra
navrhla feseni soucasné situace v podniku pro zefektivnéni predpoveédi poptavky.
Pocet Modeler Technology Solutions o
Obdobi rodanych | predpovéd | rozdil . redpovéd | rozdil . 4 of
I?cenci ;I'(s] (ks) (ks) rozdi (%) i (ES} (ks) rozdil (%) S h rn Utl Vys Ied ku
12014 21224 46691 25467  120% 35000 13776 65%
0, 0,
::IZ::; i 332 : 2;1 ; 2;2 i;ﬂ’ ;13 ggz Egi 3;:: Cilem této bakalaiské prace bylo navrhnout prediktivni model poptavky pomoci nastrojt
v 2014 9292 20323l 11000 119% 2000 2708 sz Business Intelligence pro spolecnost Technology Solutions (dfive Avnet, s. 1. 0.).
V 2014 204 242 110880] 93 362 46% 15000] 189242 93%
V12014 82017 74121| 789 10% 49000/ 33017 40% V ramci této prace byl utvoien prediktivni model poptavky v nastroji SPSS® Modeler
ViI 2014 39401]  47208] 7807|  20% 58000] 18599|  47% spolecnosti IBM. Dale byli porovnany vysledky modelu s vysledky soucasné metody
Viil 2014 5988 31075 25087  419% 7000 1012 17% predikovani a skute¢nymi vysledky prodeje.
X 2014 62 192 53304 8888 14% 5000, 57192 92%
:f:;:q Eg g;g 22 ggg 1? ;21; ?i i ggg zé i;g i;; Na zaklad¢ tohoto porovnani byly odhaleny velmi vyrazné rozdily a odchylky mezi
X1l 2014 20510 15198c]  Jiac7| 8%l 105000l azzsil  s0% predikovanymi hodnotami, a proto jsem vypracovala novy model, ktery na rozdil od pivodniho
| 2015 51975 38 766 13 209 25% 37 000 14 975 29% modelu pf‘edpovidé popt&'wku Ctvrtletn€. Ani tento model vSak neni dostaéuj ici pro efektivni
11 2015 23740 41361) 17621 74% 37000 13260 56% predikci poptavky ve spole¢nosti Technology Solutions CR, jelikoZ v tak dynamickém prostiedi
111 2015 14 124 19 344 5220 37% 16 000 1876 13% nelze provadét predikci Z minulych dat.
IV 2015 19278 14527 4751 25% 120000 7278 38%
3|220:;L155 2? jzg 122 iz i? ;‘i 9?2::’? 122 ggg 122 ;‘;i fii” Spolecnosti Technology Solutions tedy nedoporucuji v soucasné dob¢ zavadét nastroje Business
4] 4] - a4 - - - I4
p— e P = ool a1 e Intelligence a vyuzivat jej k predikci poptavky.
VIil 2015 11142 11375 22517|  202% 7000 4142 37%
X 2015 9425 20370 10945  116% 43000 33575|  356%
X 2015 12 382 1102] 13484]  109% 14000 1618 13%
X12015 23078 25403 2325 10% 38000 14922 65%
X1l 2015 190 557 120137| 70 420 37% 65000| 125557 66% O d k a Zy
1 2016 34 964 35 280 316 1% 390000 4036 12%
11 2016 26786 35234 8448 32% 36000 9214 34%
111 2016 29453 16740 12713 43% 19000 10453 35%
IV 2016 31673 12967| 18706 59% 15000 16673 53%
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